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اداره مرکزی بیمه های اندوخته ساز و تشکیل سرمایه شرکت بیمه سامان(سهامی عام)
اعطای کد رسمی نمایندگی فروش
در قوی ترین،امن ترین و کهن ترین صنعت مالی و خدماتی ایران و جهان
( با تاکید بر بیمه زندگی، تشکیل سرمایه و عمر)
(تحت نظارت رسمی بیمه مرکزی جمهوری اسلامی ایران)
قابل توجه علاقه مندان به امر فروش و بازاریابی:
شرکت بیمه سامان برای اخذ نمایندگی رسمی فروش از شما بیمه دعوت به عمل می آورد.
شرایط اعطای رسمی نمایندگی فروش:
1) ثبت نام از طریق سرویس پیام کوتاه و ارسال رزومه 
2) قبولی در مصاحبه
3) گذراندن دوره تخصصی دانش بیمه 
4) قبولی در آزمون
5) گذراندن دوره تخصصی فروش و بازاریابی بیمه (توسط نوابغ فروش شرکت بیمه سامان)
مزایای اخذ نمایندگی از شرکت بیمه سامان:
1) اعطای کد رسمی از همان روز اول 
2) اعطای پروانه نمایندگی رسمی فروش
3) درج سابقه رسمی فروش در سطوح ملی و بین المللی
4) آمادگی برای دریافت مدرک بین المللی نوابغ فروش دنیا(MDRT)
5) بهره گیری از آموزش، مشاوره و پشتیبانی متخصصان و فروشندگان حرفه ای بین المللی و اعضای نوابغ فروش در دنیا((MDRT
6) اعطای گواهینامه رسمی دوره آموزشی  از شرکت بیمه سامان
7) امکان بهره گیری از دفتر رایگان و امکانات آن
8) امکان راه اندازی و تاسیس دفتر بیمه به صورت جداگانه و مجزا(به صلاح دید خودتان)
9) امکان تشکیل تیم فروش
10) امکان رشد و ارتقای درجه، مرتبه و جایگاه شما در سطوح ملی و بین المللی
11) امکان رشد و ارتقای میزان درآمد شما متناسب با درجه و مرتبه شما
آشنایی با صنعت بیمه:
صنعت بیمه از سال 1314 با تاسیس بیمه ایران در کشور شروع به فعالیت کرده است.
شرکت سهامی بیمه سامان نیز از سال 1383 تاسیس شده است و نسبت به 24 رقیب خود پیشگام در صنعت بیمه عمر و تشکیل سرمایه می باشد.
تمامی شرکت های بیمه ای تحت نظارت مستقیم بیمه مرکزی ایران فعالیت می کنند. همچنین بیمه اتکایی کشور ایران، بیمه اتکایی قاره آسیا و بیمه اتکایی بین الملل ضامن علمکرد و تعهدات شرکت های بیمه ای در داخل و خارج کشور می باشند.
از صنایع مالی هر کشور که باعث رشد اقتصادی آن می شود می توان به بانک، بورس و بیمه اشاره کرد.
صنعت بیمه، قوی ترین صنعت مالی و خدماتی دنیا است. هر کشوری برای رشد و همچنین برای باقی ماندن در قله های اقتصادی، اجتماعی و فرهنگی نیاز به این صنعت پر قدرت دارد. این صنعت در حوزه حفظ و مراقبت از اموال، اشخاص و مسئولیت افراد، شرکت ها، بنگاههای اقتصادی، تولید کنندگان، بازرگانان و حتی دولت ها فعالیت می کند.
همانطور که در بالا ذکر شد این صنعت در 3 زمینه اموال، اشخاص و مسئولیت، مراقب سرمایه های افراد حقیقی و حقوقی می باشد و همچنین دور اندیشانه به سطح رفاه جامعه نیز می نگرد.
هر فردی (حقیقی یا حقوقی) با بیمه کردن خود، امنیت، آسایش و آرامش خیال را به خود هدیه می کند و دیگر لازم نیست که نگران حفظ دارایی های خود باشد.
برای کسب اطلاعات بیشتر(در مورد بیمه عمر و سرمایه گذاری و همچنین جایگاه آن در ایران) می توانید به سایت بیمه مرکزی ایران و همچنین سایت بیمه سامان مراجعه فرمایید.
متقاضیان محترم پس از گذراندن دوره آموزشی، موفقیت در مصاحبه و آزمون های عملی و کتبی، نمایندگی رسمی بیمه های زندگی را اخذ کرده و شروع به فعالیت می نمایند. در ذیل توضیح مختصری از بیمه نامه آمده است.
آشنایی با بیمه های زندگی (با رویکرد بیمه عمر و تشکیل سرمایه):
انسان‌ از آغاز پيدايش‌ جوامع‌ انساني‌ به طور غریزی‌ به‌ دنبال‌ تأمين نیازهای‌ جسمي‌، اقتصادي‌، اجتماعي‌ وسياسي‌ بوده‌ است‌. با توجه‌ به‌ همين‌ نياز بوده‌ كه‌ شركتهاي‌ بيمه‌ با ارائه‌ طرحهاي‌ متفاوت‌ و ابتكاري‌ متناسب‌ با نيازهاي‌جوامع‌ انساني‌ درپي‌ تأمين‌ و تسهيل‌ غريزه‌ ثبات‌ مالي‌ و اقتصادي‌ برآمدند تا در زمان‌ بروز حادثه‌ ناگوار، شيرازه‌اقتصاد خانواده‌ها از هم‌ نپاشد و افراد وابسته‌ به‌ شخص‌ متوفي‌ و يا حادثه‌ ديده‌ بتوانند از مزاياي‌ اين‌ تأمين‌ اقتصادي ‌بهره‌مند شوند. نيازهاي‌ خانواده‌ در اغلب‌ جوامع‌ بشري‌ با هر درجه‌اي‌ از پيشرفت‌ و تكامل‌ را مي‌توان‌ به‌ شرح‌ زيرطبقه‌ بندي‌ كرد:
تأمين درآمدي‌ معين‌ و مشخص ‌براي افراد يك‌ خانواده پس ‌ازفوت‌ نان‌آور خانواده.‌ 
تأمين‌ درآمدي‌ معين‌ و مشخص‌ براي‌ ايام‌ از كارافتادگي‌، پيري‌ و بازنشستگي‌. 
بيمه‌هاي‌ اشخاص‌(عمر، حادثه‌، درماني‌) يكي‌ از شاخصهاي‌ شناخته‌ شده‌ براي‌ سنجش‌ ميزان‌ تأمين‌ و رفاه‌ مردم‌ كشورهاست‌ و كشورهايي‌ كه‌ افراد آن‌ به‌ فراخور نياز خود از اين‌ تأمين‌ برخوردارند با اطمينان‌ و اعتماد بيشتري ‌در برنامه‌ ريزي‌ توسعه‌ و گسترش‌ جامعه‌ خويش‌ مشاركت‌ مي‌ نمايند.

مزایای بیمه نامه فوق:
1)  سرمایه گذاری پس انداز(حق بیمه) 
2) سود مرکب که به پس انداز(حق بیمه) تعلق می گیرد.
3) پرداخت مستمری زود تر از موعد سن بازنشستگی
4) حقوق بیکاری
5) غرامت از کار افتادگی(جزئی، کلی، موقت و دائم)
6) پرداخت مستمری در زمان از کار افتادگی (جزئی، کلی، موقت و دائم)
7) پرداخت هزینه درمان بیماریهای خاص
8) وام
9) کارت اعتباری
10)  پوشش زندگی (غرامت فوت معادل 100 برابر میزان پس انداز+ مبلغ پس انداز شده + سود تضمینی مرکبی که به پس انداز به صورت روز شمار تعلق گرفته است؛ پرداخت سرمایه پس از تا 1میلیارد تومان برای خانواده تحت تکفل بیمه شده پس از فوت)
11)  پوشش جهانی
12)  سندیت ضمانت نامه  مالی قرار داد برای گرفتن وام، وثیقه ضمانتی و ...
13) و ...
جایگاه و اعتبار اجتماعی نمایندگان فروش خدمات بیمه:
از آنجایی که این صنعت قوی ترین صنعت مالی هر کشوری محسوب می شود لذا افرادی که تمایل به بازاریابی و فروش در این صنعت را دارند باید افرادی متعهد به مردم، مشاورانی دلسوز، متخصص و حرفه ای در این امر باشند، در غیر این صورت نمی توانند از درآمد زایی فوق العاده و میلیونی  آن نفعی ببرند. شرکت های بیمه ای به علت ارائه دادن خدماتی که منجر به آسایش، امنیت و آرامش مردم می شوند، نسبت به صنایع مالی دیگر دارای اعتبار بالاتری در جامعه  می باشند و افرادی که در این صنعت در زمینه بازاریابی، معرفی و فروش این خدمات به مردم فعالیت  می کنند از شان اجتماعی بالا و اعتباری  فوق العاده در نزد مردم برخوردار هستند.
جایگاه اجتماعی نمایندگان فروش بیمه عمر و تشکیل سرمایه در مقایسه با پزشکان:
اگر پزشکی حافظ جان انسان هاست و به این دلیل دارای شان اجتماعی بالایی در جامعه می باشد، نمایندگان فروش صنعت بیمه (عمر و تشکیل سرمایه) با معرفی خدمات بیمه به مردم، حافظ جان، مال و زندگی، آبرو و حتی ناموس و خانواده آنان هستند وجامعه را از انحطاط، نابودی و فقر نجات می دهند، به همین دلیل است که از شان اجتماعی بالا و فوق العاده ای بر خوردار می شوند و همچنین از اجر معنوی آن نیز برخوردار خواهند شد.
جزئیات دوره آموزشی تخصصی - کاربردی فروش بیمه:
طول مدت دوره آموزشی:80ساعت
تقسیم بندی طول مدت دوره آموزشی:
15 ساعت آموزش تخصصی دانش بیمه
15 ساعت آموزش مقدماتی فروش بیمه
بعد از گذراندن 30 ساعت اولیه، آزمونی برگزار خواهد شد که در صورت قبولی در آزمون، مجاز به گذراندن 50 ساعت آموزش تخصصی و دریافت کد رسمی، پروانه نمایندگی و کارت پرسنلی خواهید بود.
عناوین 80 ساعت آموزش تخصصی فروش بیمه
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مراکز استانی مورد نظر جهت اعطای نمایندگی فروش
تهران – البرز- قم – شاهرود
ظرفیت اعطای نمایندگی محدود می باشد
برای ثبت نام و کسب اطلاعات بیشتر و بهره گیری از مشاوره رایگان که از طریق کارشناسان این امر برگزار خواهد شد، نام، نام خانوادگی و شهر مورد نظر جهت فعالیت را به شماره 09395729832 ارسال نمایید؛ همچنین می توانید رزومه خود را به پست الکترونیکی زیرارسال نمایید.
تذکر: ارسال sms  و یا e_mail برای بهره گیری از مشاوره رایگان لازم و ضروری می باشد  
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